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ELECCIONES GENERALES Y ESPECIALES
DE LA CIUDAD DE MIAMI BEACH

5 DE NOVIEMBRE DEL 2013

LISTA DE LUGARES DE VOTACION

PCT Nombre de Local Dirección PCT Nombre de Local Dirección

011.0 Biscayne Elementary
School

800 - 77 Street 032.0 Miami Beach Regional
Library

227 – 22 Street

013.0 North Shore Branch Library 7501 Collins Avenue 033.0 Miami Beach Senior
High School

2231 Prairie Avenue

014.0 North Shore Park
Youth Center

501 - 72 Street 034.0 Miami Beach
Botanical Garden

2000 Convention
Center Drive

015.0 Normandy Shores
Golf Club

2401 Biarritz Drive 035.0 Miami Beach Senior
High School

2231 Prairie Avenue

018.0 Indian Creek Fire Station #4 6880 Indian Creek Drive 036.0 T Miami Beach
Police Athletic League

999 – 11th Street

019.0 Normandy Park & Pool 7030 Trouville Esplanade 037.0 Miami Beach City Hall 1700 Convention
Center Drive

020.0 Miami Beach Fire Station #3 5303 Collins Avenue 038.0 Veterans Foreign
War Post #3559

650 West Avenue

021.0 North Shore Park
Youth Center

501 – 72 Street 039.0 T Miami Beach
Police Athletic League

999 – 11th Street

021.1 North Shore Park
Youth Center

501 - 72 Street 040.0 South Pointe
Elementary School

1050 – 4 Street

022.0 Miami Beach Fire Station #3 5303 Collins Avenue 041.0 South Shore
Community Center

833 – 6 Street

023.0 Miami Beach Fire Station #3 5303 Collins Avenue 042.0 Fienberg Fisher K-8
Center School

601 – 14 Place

024.0 Nautilus Middle School 4301 N. Michigan
Avenue

043.0 Miami Beach
Police Department

1100 Washington
Avenue

025.0 Miami Beach Fire Station #3 5303 Collins Avenue 044.0 South Pointe Park
Community Center

1 Washington
Avenue

026.0 Temple Beth Sholom 4144 Chase Avenue 045.0 Miami City Ballet 2200 Liberty Avenue

027.0 Miami Beach Regional
Library

227 – 22 Street 046.0 South Shore
Community Center

833 – 6 Street

028.0 Temple Beth Sholom 4144 Chase Avenue 047.0 Rebecca Towers 200 Alton Road

029.0 North Beach Elementary
School

4100 Prairie Avenue 048.0 Rebecca Towers 200 Alton Road

030.0 Miami Beach Botanical
Garden

2000 Convention
Center Drive

053.0 Miami Beach
Senior High School

2231 Prairie Avenue

031.0 Miami City Ballet 2200 Liberty Avenue 066.0 Rebecca Towers 200 Alton Road

T = Cambio Temporal de Lugar de Votación

Tenga en cuenta que la lista anterior está sujeta a cambios, si es necesario.

Los lugares de votación para las Elecciones Generales y Especiales de la Ciuidad de Miami Beach del 5º de Noviembre del 2013 serán estable-
cidas por los adecuados y apropiados Oficiales Electorales del Condado de Miami-Dade. En el Día de Elección, todos los electores votarán en
los centros de votación y los distritos electorales en los que los libros de registro oficiales muestran que dichos electores residen. Toda pregunta
relativa a los lugares de votación y los distritos electorales deben ser dirigidas al Departamento de Elecciones del Condado de Miami-Dade,
2700 NW 87 Avenue, Doral, Florida 33172; Teléfono: 305.499.VOTE (8683) o 305.499.8480 TYY.

Rafael E. Granado, City Clerk
City of Miami Beach

AD 813 ES

14780 Biscayne Boulevard (US-1),
North Miami Beach, FL 33181

Sólo 2 Minutos al Sur de Aventura Mall

LLAME GRATIS HOY

1-866-924-7936
Visítenos 24/7 en….

LUN-VIE 9AM-8PM / SAB 9AM-6PM / ABIERTO LOS DOMINGOS 12PM-5PM
*Modelos 2014:  A5 CAB Q Inv.#30248 PSPF $49040; Q7 3.0T Inv.#30334 PSPF $56095; A7 3.OT 
Inv.#65395 PSPF $65395; A8L 3.0 Inv.#29499 PSPF $88400. Debe califi car para Reembolso(s) de Dueño 
de Audi lo cual requiere que el cliente sea dueño/arrendatario actual de un Audi modelo 2001 (MY01) 
o más nuevo. Todos los demás clientes requerirán una reducción adicional del monto a fi nanciar para 
compensar por el reembolso específi co del modelo. Oferta de Bajo Pago Mensual requiere total pagadero 
al fi rmar compuesto de $2995 ($3995 A8L) como pago inicial, 1ra mensualidad (si aplica), depósito 
de seguridad (si aplica), impuesto, placa, recargos y reembolsos(s) mencionados(s). Ofertas de $999 
requieren total pagadero al fi rmar compuesto de $999 más impuesto y reembolsos(s) mencionados(s). 
Todas las ofertas requieren aprobación de crédito clasifi cación (Tier) A.  Aprobaciones de crédito que no 
sean A disponibles con pago mensual ligeramente más alto. Los arriendos tienen límite de 10000 (7500 
A8L) millas por año, $0.25 ($0.35 A8L) por milla adicional. El arrendatario es responsable por el seguro y 
puede tener alguna responsabilidad fi nanciera al fi nal del arriendo. Las fotos tienen sólo propósito ilustrativo 
y pueden no representar los modelos/detalles exactos de los vehículos anunciados. Prestige Audi no se 
hace responsable por errores de imprenta. Pagos de Arriendo válidos sólo hasta el día de publicación.

$499*

$629*

$699*

$939*

PAGO MENSUAL BAJO
Arrendamiento por 36 meses

PAGO MENSUAL BAJO
Arrendamiento por 36 meses

PAGO MENSUAL BAJO
Arrendamiento por 36 meses

PAGO MENSUAL BAJO
Arrendamiento por 36 meses

PAGO AL FIRMAR $999
Arriendo por 42 meses

PAGO AL FIRMAR $999
Arriendo por 42 meses

PAGO AL FIRMAR $999
Arriendo por 42 meses

PAGO AL FIRMAR $999
Arriendo por 42 meses

+Imp.

+Imp.

+Imp.

+Imp.

$599*

$729*

$799*

$1039*

+Imp.

+Imp.

+Imp.

+Imp.

#LOVEMYPRESTIGEAUDISALE

2014 Audi Q7 3.0T SUV
Premium Plus

2014 Audi A7 3.0T
Premium

2014 Audi A5 2.0T CABRIO quattro
Premium PA

A

2014

2013 Audi A8 L 3.0T
Premium

Cirugía Venosa Endovascular

AMERICA LATINA

H
ay muchas razones
por las cuales los
países latinoameri-
canos están crecien-

do a un ritmo más lento que
las naciones asiáticas, pero
una de las que
p a s a n m á s
inadvertidas
—y que requie-
re mayor aten-
ción— es que
en la mayoría
de los países de
América lati-
na uno puede
llegar a viejo
antes de hacer
c u m p l i r u n
c o n t r a t o d e
negocios.

Un nuevo es-
tudio comparativo de 189
países de todo el mundo,
realizado por el Banco
Mundial y la Corporación
Internacional de Finanzas,
contiene un interesante
ranking de cuan fácil —o
difícil— es hacer valer un
contrato en cada país.

El estudio, titulado “Ha-
ciendo negocios 2014”, re-
vela que es que es más fácil
hacer cumplir un contrato
entre dos empresas nacio-
nales en China comunista,
o en Rusia, que en Brasil,
México, Colombia, Argen-
tina o casi cualquier otro
país latinoamericano.

Entre los datos escondi-
dos en las últimas páginas
del estudio:

■ En el ranking específi-
co de cuan fácil es hacer
cumplir un contrato en ca-
da país, Rusia está en el
puesto número 10 del mun-
do, China en el 19, Argenti-
na en el 57, Chile en el 64,
México en el 71, Venezuela
en el 92, Ecuador en el 99,
Perú y Uruguay en el 105,
Panamá en el 127, Brasil en
el 121, Colombia en el 155 y
Honduras en el 182.

■ El tiempo promedio
para que un tribunal haga
cumplir un contrato es de
270 días en Rusia, 405 días
en China, 426 días en Perú,
590 días en Argentina, 610
días en Venezuela, 725 días
en Uruguay, 731 días en
Brasil, 1.288 días en Colom-
bia y 1.402 días en Guate-
mala. La excepción a la re-
gla es México, donde lleva
400 días, dice el estudio.

■ El promedio de hono-
rarios legales que deben
pagarse para hacer cum-
plir un contrato es de un 11
por ciento del valor del con-
trato en China, el 13 por
ciento en Rusia, el 16 por
ciento en Brasil, el 20 por
ciento en Argentina, el 29
por ciento en Chile, el 31

por ciento en México, el 36
por ciento en Perú, el 44 por
ciento en Venezuela, el 48
por ciento en Colombia, y
el 50 por ciento en Panamá.

Augusto López-Claros, el
autor principal
del estudio, me di-
jo en una entre-
vista que no hay
duda de que los
sistemas judicia-
les arcaicos en los
que los litigios se
arrastran duran-
te años contribu-
yen a desacelerar
el crecimiento
económico. 

“En países don-
de los litigios se
p ro l o n g a n p o r

mucho tiempo, los empren-
dedores van a pensarlo dos
veces antes de firmar un
contrato para un nuevo ne-
gocio”, explicó.

Asimismo, si uno está
demandando a un provee-
dor por una mercadería
que no ha recibido y que ya
ha sido pagada, su dinero
está paralizado y no puede
ser usado para otros para
otros negocios. Y cuanto
más elevados son los hono-
rarios judiciales, menos
ganas tendrán los empren-
dedores en iniciar nuevos
negocios, agregó. 

Comparativamente, mu-
chos países asiáticos han
reformado sus sistemas ju-
diciales para agilizar el
cumplimiento de los con-
tratos. 

En Singapur, un país que
hasta no hace muchas dé-
cadas era caótico y corrup-
to, sólo lleva un promedio
de 150 días hacer valer un
contrato, afirma el estudio.
En Corea del Sur, otro país
con una historia similar,
sólo lleva un promedio de
230 días. En Estados Uni-
dos, lleva un promedio de
370 días, añade.

Jean Michel Lobet, otro
de los autores del informe,
me dijo que algunos países
asiáticos como Malasia es-
tán logrando acelerar los
juicios comerciales gra-
cias a la creación de grupos
de jueces especializados en
litigios comerciales.

Corea del Sur, a su vez,
está acortando cada vez
más los tiempos de los jui-
cios comerciales gracias al
creciente uso del litigio
electrónico, que le permite
a las empresas presentar
demandas online. Casi to-
dos los procedimientos ju-
diciales allí pueden hacer-
se en internet, 24 horas por
día, los siete días de la
semana.

Al conducir los litigios
electrónicamente, Corea
del Sur usa menos papel,
elimina la necesidad de de-
pósitos para archivar los
testimonios, y —lo que es
más importante— agiliza
enormemente el acceso a
los documentos, explicó
Lobet.

Mi opinión: La tardanza
en resolver disputas co-
merciales no sólo frena el
crecimiento económico en
muchos países latinoame-

ricanos, sino que también
empuja a millones de em-
prendedores a operar en la
economía subterránea.

No es una coincidencia
que el 56 por ciento de la po-
blación de Latinoamérica
trabaje en la economía in-
formal y no pague impues-
tos, según cifras del Banco
Interamericano de Desa-
rrollo. Si no se puede hacer
valer un contrato, ¿para
qué firmarlo?

A juzgar por este nuevo

ranking, varios presiden-
tes latinoamericanos ha-
rían bien en enviar sus mi-
nistros de justicia de visita
a Singapur, Corea del Sur y

Malasia, para averiguar
cómo hicieron estos países
en pocos años para reducir
el papelerío y agilizar los
juicios comerciales. 

El ranking del cumplimiento de contratos

ANDRÉS
OPPENHEIMER

“OPPENHEIMER PRESENTA”
No se pierdan el programa “Oppenheimer Presen-

ta”, todos los domingos a las 9 p.m. en CNN en Es-
pañol, y a las 7 p.m. en CNN Latino.

el informe Oppenheimer

E l vice presidente de
Ecuador, Jorge Glas,

anunció el sábado que en
diciembre próximo viajará
a la India en busca de inver-
siones, conocimiento y pa-
ra estrechar relaciones
con esa nación.

En el informe semanal
de labores de la Presiden-
cia, en el que reemplaza al
jefe de Estado, Rafael Co-
rrea, que lleva a cabo una
gira internacional, Glas
informó del próximo des-
plazamiento al exterior
a u n q u e n o d e t a l l ó l a s
fechas.

“Ahora vamos en una
misión en diciembre, a un
encuentro latinoamerica-
no con India, en donde el
invitado especial es el vice-
presidente de la república
de Ecuador”, indicó.

Apuntó que allí estre-
charán “relaciones con es-
te país amigo para atraer
inversión, conocimiento”.

“Ellos tienen mucha tec-
nología en industria far-
macéutica, sobre todo en
donde ellos pueden venir a
Ecuador, invertir y ser par-
te de este proceso de cam-
bio de matriz productiva
que está impulsando el go-
bierno nacional”, añadió.

Apuntó que continúan
estrechando relaciones
con los distintos países

“que pueden tener interés
en invertir en el Ecuador,
transmitir tecnología. In-
dia es un país que tiene mu-
chas industrias básicas,
las que nosotros califica-
mos dentro de nuestro plan
del Buen Vivir como indus-
trias industrializantes”.

Explicó que se trata de
industrias que tienen la ca-
pacidad de generar otros
procesos de encadena-
miento productivo, otras
pequeñas industrias a su
alrededor y que represen-
tan un “gran avance tecno-
lógico” para el país.

“Es el caso de la India.
Hemos fortalecido mucho
nuestras relaciones con
países de ese bloque llama-
do BRICS, que son Brasil
Rusia, India, China, Sudá-
frica”, añadió.

Aseguró que su país tie-
ne “extraordinarias rela-
ciones con China”, país
que se ha convertido en el
“principal socio estratégi-
co” por diversas razones:
por inversiones, por finan-
ciación, por transferencia
de tecnología, por su expe-
riencia en el manejo de re-
cursos hídricos en genera-
ción de energía hidroeléc-
trica, entre otros.

Por otra parte, Glas indi-
có que Ecuador está dis-
puesto a “invertir en redes
de transmisión del lado pe-
ruano para exportar” la
energía.

Misión de Quito
viaja a la India
por inversiones

EFE

QUITO




